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S/4HANA como Core Digital

_____________________________________ @

an NTT DATA Company

Necesidad: Usar la tecnologia como palanca para transformar el negocio

Sacar partido a la informacion:
sensorizacion, conectividad y
procesamiento de datos
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Mantenimiento predictivo

Industria 4.0 \ e
Tracking de producto OF THINGS
Smart grid
BUSINESS
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Conectar con mis
clientes a través de su
digitalizacién

Marketing personalizado
Contact center avanzado
Comunicacioén a través de redes
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SAP Fiori UX PEOPLE
Role - ba seduser experience

for all devices
SAP S/ 4 HANA applications
and extensions
Instant insight - driven applications

for all lines of business and industries DEVICES

SAP HANA platform
In - memory platform for all data
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NATIVE INTEGRATION FOR HYBRID SCENARIOS

Cloud BIG DATA

Edition
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La respuesta: Core Digital

L
.....
L
.

e,

-
.
.
‘e

.
.
---
ey

.
ey
Py
e
e
st
L
.........
" s
............................
--------------------

.
““
.

.
o

Hacer mas eficiente
cada proceso de
negocio

L.

Movilizacién en planta
Fast-Close

Tesoreria sin papel
Maxima usabilidad_

5
0
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Anticipar latoma de
decisiéon acercandola al
real-time

.-

Planificacion de caja

Prediccion de la produccién
Prediccion necesidades logisticas
Simulacion what-if



En modalidad on-premise:

S/4HANA como realidad y futuro

o

an NTT DATA Company
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H1 2015 H2 2015 H1 2016 H2 2016 H1 2017 H2 2017
1503
El inicio 'S/4 HANA @ v @ o
Un primer core financiero 1511 1610 1709

La evolucion natural
El producto gana en madurez y
funcionalidad

MOMENTO

El punto de inflexion
Una plataforma integral y de
gran potencia

SAP S/4HANA Customer Projects per

[
Una muestra actual del mercado permite

alx visualizar el nivel de aceptacién del producto
El camino no se recorre solo

Region (Q3FY16)

500
400
300

> 5.400 clientes sunana

625 sistemas en produccién

1 . 878 proyectos en curso

fuente: SAP AG. Datos a 03.03.2017

200 —

Asia Pacific  Europe, Greater Latin Middie &

fuente: SAP AG

andJapan MiddieEast China  Amenca  Eastem
& Africa Europe

La estrategia esta definida
Mas alla de las capacidades tecnoldgicas,
el roadmap de SAP esta definido y la
evolucion del producto sera constante

La madurez ha llegado a S/4HANA en el mercado
Bajo nuestra vision, el paso a S/I4HANA es ya un paso natural, no una apuesta.



§
5
Ey
-
QO
=
@
&
—
%
=

ral

digitd T




...................................................... Upgrqde de IO funcién IT .................................................@

PREGUNTAS RESPUESTAS

Maxima conectividad Digitalizacion

Analisis predictivo : Evolucién de Analitica embebida
Necesidades

Maxima eficiencia del negocio la tecnologia Experiencia de usuario
Personalizacién 2 Plataforma de desarrollo
Simulacion Big-data

Sensorizacion loT

Talento
innovador

E¥funcion IT en el centro

Cada vez mas, la tecnologia se convierte
en una herramienta generadora de valor.

\/ Un salto tecnolégico que ofrece una
ventana de oportunidad para ocupar un

IT como lider de la lugar destacado en la organizacion.
transformacion
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Dedicacion interna

La evolucion se debe plasmar
también en los perfiles internos
responsables de nuestro proyecto
desde IT y Negocio, quienes deben
tener una mayor presencia en el
proyecto, aunque en espacios
temporales mas cortos.

Conocimiento
Composicion distinta de
equipos, con un marcado corte
tecnolégico: UX, Analytics,
Fiori 2.0, UI5,...

Metodologia

Orientada al uso de best-practices,
incrementando la presencia y
relevancia del usuario en el ciclo de
vida del proyecto.

Vision de proceso
Orientacién a ofrecer un encaje
end-to-end a los procesos de
negocio, lo que debe repercutir
en equipos y estrategia:

P2P, OTC, R2R, etc.

Nuevas herramientas

Nuevas necesidades y una nueva tecnologia requiere SAPACTIVATE
acometer los proyectos de forma distinta. Es importante

afrontar el proyecto desde un prisma renovado para

alcanzar otros resultados.
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Las Ccapacida
S/4HANA no

des funcionales de
. son el factor
decusor, la clave esta en lo

especifico de cada Compaiiia

Madurez del landscape
Nivel de desarrollo
Volumen de correctivo

Grado de obsolescencia Situacion de
pamda Politicas y procedimientos
Integracién de compafiias 1 Implantacién S4H
\ Tipologia de negocios
Dispersion geografica
Plan director definido Momento de ’ 9e0d

2 Re-Implantacién S4H

Iniciativas en curso
Contratos en vigor

( Estrategia IT compaiia

3 Conversién a S4H

4 SoH como paso a S4H
Procesos criticos incluidos . Existencia de procesos obsoletos
Cumplimiento normativo Necesidad de Incorporar nuevos negocios

Gestion del cambio ’ transformacion Mejora de eficiencia

Riesgo tecnologico y \/ Cambios organizativos

5 Central Finance

Diferentes estrategias para
diferentes realidades
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................................ Escencrlo 1. |mp|cn1’0c|én S4H

an NTT DATA Company

CUANDO

Partimos de una situacion Green-Field.
La solucion proporciona la mejor cobertura a los requisitos de negocio.

La gestidon del cambio a realizar es completa, y el sistema debe ofrecer
una solucion a su gestion proactiva.

Encaja dentro de la estrategia IT predefinida.

®  S/AHANA

ak W DPE

No existen condicionantes tecnoldgicos, ni otros proyectos que impacten.

LECCIONES APRENDIDAS

= El usuario debe ser el o
2 R centro del proyecto [;]))) Acompafamiento SAP

Procesos criticos w Estrategia de

User Experience implantacion agil

Importancia Siempre pendientes de
movilidad y analytics novedades de producto
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Swte y
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S/4HANA

y. i

N

w

o o bk

CUANDO
Surgen nuevas areas de negocio sin relacion con las ya implantadas.

Ciertos procesos clave de negocio estan definidos y encajan con las
necesidades, aunque no estan plasmados de un modo eficiente.

Nuevas exigencias suponen un impacto elevado en determinados
procesos criticos cuya adaptacion en el entorno es compleja.

Actualmente hay varios sistemas y es posible su unificacion.
Es posible disponer de la ventana temporal adecuada para el cambio.

El nivel de utilizacion del estandar es bajo y la implantacidn esta obsoleta.

LECC'ON ES APRENDI DAS ademas de todas las del anterior escenario

¢z Foco a procesos con [i\]))) Vigilar nivel de evolutivo
2 R margen de mejora en entorno origen

Q Migracion de y No olvidar la
informacion historica %  gestion del cambio



................................ Escenario 2. Re-imp|on1‘0cién S/4HANA

vision retos

® Reorientacion de procesos buscando la maxima eficiencia

everis simplificar y
OneERP unificar .

® Analisis en tiempo real de la informacion

® Mayor accesibilidad = nuevas formas de acceso (movilidad)
® Aceleraciéon y simplificacién del cierre contable

® Disminucién de los esfuerzos de mantenimiento del sistema
Simplificacion y modernizacion de la arquitectura actual

® Unificacidn de los procesos operativos de BackOffice y Reporting

an NTT DATA Company

decision
re-implantar

Y.Y'S/4 HANA

|

Inicio del proyecto:  Nov 2015 .

Go live: Nov 2017 1_3 : 150
paises : sociedades

|

Version del software: S/4 HANA On-premise edition
Comenzamos con la 1511 y entraremos en produccion con la 1610

HW en Cloud

64.509

pagos

e | 42512

Facturas

|

'_'90 a1b : y abonos

interfaces | - veedores

proveedores

13.859

cobros

13.859

Facturasy
abonos
clientes

12.694

clientes

84.354

entrada de
mercancias

41.543

Facturas y
abonos
intercompany

16.700

activos fijos

41.954

Facturas y
gastos de
empleados
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B Implantacién

563 proyectos en curso

~ 30% del total

fuente: SAP AG. Datos a 03.03.2017

m Conversion

M Re-implantacion

Primeros pasos a dar Housekeeping

" Cambio del modelo de datos

Es importante valorar en detalle el escenario: Compatibilidad

- . e Y de desarrollos i
Compatibilidad entre versiones Revision Limpieza

Nuevas cgpacilc:ades U £ ncionalidad |k informacion
_ simplification List - _ L .
tlahtal N simplificada historica

/\ Revision de terceros
Compatibilidad
- Maintenance Planner - técnica
¢, Escenario UNICODE?
¢ Dual-stack ABAP y Java?
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an NTT DATA Company

CUANDO
Entornos estables y con una reutilizacion elevada del estandar.

WBusiness
> Suite

Los procesos mas criticos de negocio se encuentran fuera del entorno.

La evolucién del negocio requiere de un tiempo de congelacion del
landscape limitado (disminuir el time-to-market).

Mantener toda la informacion historica es un requisito irrenunciable.

Determinados procesos controlados tienen un margen de mejora evidente
empleando capacidades proporcionadas por S/4AHANA.

RECOMENDACIONES

a & W DdE

O Valoracion detallada de
7/ la situacion actual

[;]))) Medicién del riesgo

WMH Q Revision permanente
> SIAHANA Simplification List

§:|':“:s'e l sa sananaadopion  NTTDATA  +15 referencias

e Dartner of the Year 2016 Global [T Innovator

W Metodologia adaptada

Winner



................................ Escencrlo 4. SoH como pOSO hccio S4H @

B Los procesos criticos de negocio estan en este entorno, son estables y
usiness .
mSuite con un margen de mejora acotado.

Multiples negocios en un mismo entorno que requieren minimo freeze.

La organizacion no esta preparada para afrontar un cambio importante.

El nivel de desarrollo a medida es elevado.

El sistema origen requiere de una actualizacion en EhP importante.

® Suite on HANA

o bk wbd F

Las capacidades aportadas por HANA justifican en si mismas la inversion,
siempre teniendo en cuenta el limite temporal fijado por SAP.

LECCIONES APRENDIDAS

-'-'- Pruebas end-to-end [i\]))) Participacion activa de

S4H / SYQEURINES SAP

S/4HANA
” OO Audtoriadecscigo [l ] "G sojecos
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55 CEPSH
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La migracion del ERP a plataforma HANA es un habilitador
clave para abordar la transformacion digital ”

Las capacidades de analisis de informacion se han multiplicado,
permitiéndonos evaluar la explotacion de informacién del ERP
en tiempo real accediendo a SAP HANA ”

SAP HANA nos ha permitido dar una respuesta a nuestros
negocios en la busqueda de areas de evolucidn y espacios de
eficiencia”

Nuestra evolucion a SAP HANA nos ha facilitado el paso natural
hacia la movilizacidon de procesos de la mano de Fiori ”

—Joaquin Reyes
CIO Corporativo, CEPSA
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an NTT DATA Company

real-time

I

Negocio 1

Negocio 2

CUANDO RECOMENDACIONES

Compaifiias con una gran dispersion geografica o de negocios, donde la .
1. pank: na gran ¢isp geog . g § Gobierno del dato
agregacion de la informacion sea un factor determinante.

Compaifiias que deseen tender hacia un modelo de corporacion fuerte,
para lo que la plataforma sera un facilitador.

3 Existe una estrategia de crecimiento inorganico, donde se requiere de una Herramienta de
" herramienta que facilite la integracion de nuevas compafiias a un modelo. E:\] gestion del cambio

4. Mapa de sistemas muy heterogéneo con multiples versiones o tecnologias. Q

1  Establecer un
modelo de futuro
)

No debe ser el

sistema operacional

5. No se dispone de un entorno analitico capaz de centralizar la informacion.
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...................... everls _ SAP Business Uan @

@ Dentro NTTDATA somos mas fuertes:

an NTT DATA Company Global IT Innovator

tificad
@ +800 | @  ensap +9.000
en Espana Global SAP professionals In
+1.200 en everis 60% 4

2 HPC + countries
+1 OO ®) SAP Certified Team 3 : 500 t

\ S4H, SOH, SCP, C4C, Fiori, . .
Yy consultores Design Thinking... active SAP clients

‘T en SCP | (&) Matriz de Partner

sevill M . S4H, SAP Cloud Platform, SDK
n Seviflay en Viurcia IOS on SCP, CAC, SCP...

Consultores SAP

SAP
Pinnacle

& SAP S/4HANA Adoption
Partner of the Year

Awards
2016
Winner

SAP°® Recognized Expertise w %
in Financial Manageme%f p m B Parct’n:r



My Appointments
Gl ] .
Wind Map: Monitoring Real-Time ang Fore-casted

Wind Conditions across the Globe
Today, SAP News

August 21,2016 Notification

Team Calendar Approve Travel
Request

1

Actual  Colleagues out of office Leave Requests

Emergency

iGraciasl!

an NTT DATA Cc




