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Creando el entorno de abastecimiento estratégico 
apropiado para su organización
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Apasionados por el Arte
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Apasionados por los Carros
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Apasionados por 

Ingeniería
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Apasionado por las compras corporativas

#MakeProcurementAwesome
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Una Factura

Existe un pedido

con recibo de  

entrega

Un precio de su catálogo

Referido a um contrato

Varios Proveedores

algunos nuevos que usted ni conocía

Sus gastos estaban muy concentrados

Que fueron depurados y reclasificados

Es pagada porque

Basado en

Con descuentos

negociado on-line com

incluiyendo

porque

de acuerdo con sus datos

Apasionado 

por las 

compras 

corporativas
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Pago

Factura

Recibo

Estado

OC

Aprobar

Guided Buying

Analizar

Planear

Buscar

Riesgos

Registro/ 
Calificación

NecesitoPlaneamos!

RFx

Pago

Solicitar

ESTRATÉGICO OPERATIVO

Contrato

Una otra forma de ver el proceso Procure to Pay
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Alcance de las soluciones de Procurement SAP

Indirect 
Procurement

Services 
Procurement

Accounts 
Payable

Spend 
Analysis

Strategic 
Sourcing

Contract 
Management

Supplier 
Management

Supplier 
Risk

Supply
Chain

Commodity 
Classification

Spend 
Analysis & 

Reporting

Opportunity & 
Exceptions 

Identification

Savings 
Tracking

Addressable 
Spend 

Capture

Sourcing 
Project 

Management

RFx & 
Auctions

Supplier 
Discovery & 

Qualification

Authoring & 
Review

Approval & 
eSignatures

Store, 
Operationalise

& Manage

Compliance & 
Reporting

Onboarding & 
Qualification

Supplier 
Collaboration

Performance 

Management & 

Development

Master
Data

Risk 
Assessments

Risk 
Mitigation

Risk 
Monitoring

Supplier
Audit

Planning & 
Forecasting

Supply & 
Demand

Visibility & 
Tracking

Inventory

Policies & 
Approvals

Requisition & 
Purchase 

Order

Trading 
Partner 

Integration

Visibility & 
Control

SOW Review 
& Approval

Contractors 
Off / On Board

Service 
Management

Deliverables 
Approval

Invoice 
Receipt & 

Processing

Workflow 
Management

Exception 
Resolution

Contract & 
Services 

Invoicing
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Retos

• Sistemas de compras desarrollado em silos

This Photo by Unknown Author is licensed under CC BY-SA

• Formas más fácil de colaboración

• Resistencia em modificar procesos



Invitado a compartir glorias, sudor y 

lágrimas
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Invitado:

Juan Camilo hoy en día es Líder de negociaciones en Grupo Éxito, es administrador con 

especialización en negocios y maestría en administración de empresas, tiene 9 años de 

experiencia dirigiendo equipos y logrando sinergias a nivel regional, se form en la 

Universidad EIA – Escuela de ingeniería de Antioquia, London School of Commerce y 

University of Wales, Cardiff. Habla dos idiomas, inglés y español. 

Juan Camilo Vallejo Delgado

Líder de Negociación, Grupo Éxito



Contact information:

Rodrigo Buzzatti

SAP Ariba Presales LAC

rodrigo.buzzatti@sap.com

+55 21 99637-8293

Gracias.


