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SAP Strategy
Deliver the
Intelligent Enterprise



¿Por Dónde Empezar?

¿Cloud o On Premise?

¿Reimplementación o Conversión?

¿Qué pasa con los Desarrollos?

¿Cuánto podría durar el Proyecto?

¿Debo detener mis proyectos paralelos?

¿Qué le digo a mi área de ventas
sobre la aplicación nueva que me

piden?

¿Cómo sustento el nuevo proyecto a toda la organización?

¿Cómo creo una cultura digital con este proyecto?

¿La solución generará el valor que el negocio
espera?

¿Qué nueva funcionalidad
esta disponible para mi

industria?

¿Qué es el Model Company?

¿El Hardware que tengo me sirve?

¿Qué tanto impacto tendrían los usuarios?



SAP Digital Business Services
Overview in February 2019

North America
~4,732

Latin America
~1,708

Asia Pacific Japan
~5,256

EMEA
~3,915

MEE
~7,609

Greater China
~1,743

144 Nationalities Located in 65 Countries
Serving Customers in 180+ Countries

~ 25,000 SAP Digital Business Services Professionals Worldwide

With Expertise Derived
From Working With
� 425,000+ Customers

� 186+ mil. Subscribers in cloud
user base

� 92% of Forbes Global 2,000 are
SAP customers

USA              ~4,028

CHINA     ~1,684

GERMANY          ~5,271

3 Largest Countries:

© 2019 SAP SE or an SAP affiliate company. All rights reserved. ǀ PUBLIC



SAP Digital Business Services
Enabling the Intelligent Enterprise for Best-run Businesses

Field Services Operations

Strategy & Incubation

• SAP Premium Services• SAP Advanced Deployment

• SAP Innovative Business
Solutions

• SAP Technology Services
• SAP Aplication Services

• SAP Education Services
• SAP Premium Services

Customer
Success

SAP Model
Company*

• SAP Value Assurance

• SAP Advisory Services
• SAP Innovation Services



In this world, when organizations need to re-imagine their business model or support better their
current business requirements,  it is imperative to thinks about transformation management,

How to realize challenges and ensure the achievement of value proposition?

Make it Right

Business requirements
unsatisfied

Make it Real

Hidden give up to
strategics objetives

Make it Better

Resistance to change
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Source: SAP A20 Project Analysis

Accelerate Implementation with Pre-Defined Assets

Realization up to 50% savings
Best practices processes configured
and documented

Testing up to 30% savings
Test case template and operations
support templates available

Blueprint up to 90% savings
Best practice processes modeled
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Permita que SAP DBS le indique como

¿Está usando su inversión como debe ser?



Contact information:

Angelica Bedoya
Services Account Manager
angelica.bedoya@sap.com

Eliana Rueda
Premium Services Solution Advisor
eliana.rueda@sap.com

Gracias
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Preguntas


